
Come gestire  i crediti 
commerciali

DOCENTE: Alberto Sposini, formatore e consulente aziendale in ambito economico

CALENDARIO:
Durata 12 h
05/05, 12/05, 19/05 e 26/05 dalle 15 alle 18
Iscrizioni entro il 27 marzo 2021

SEDE:
Videoconferenza - Piattaforma Zoom

QUOTA DI ISCRIZIONE
Quota di iscrizione a partecipante:
• Soci Confartigianato: € 237,90 (€ 195,00 + IVA)
• Non soci Confartigianato: € 286,70 (€ 235,00 + IVA)
Le categorie che hanno fondi disponibili potranno godere del rimborso EBAV di 156,00 €. Le imprese 
che non hanno diritto al rimborso potranno godere di uno sconto del 10%. Nel caso di più iscritti della 
stessa azienda si applicherà uno sconto del 20% al secondo partecipante e ai successivi.

CONFARTIGIANATO MARCA TREVIGIANA FORMAZIONE
piazza delle Istituzioni 34 31100 Treviso 0422/433250 int. 1 

formazione@confartigianatoformazione.tv www.confartigianatoformazione.tv

DESTINATARI:
Il corso è rivolto a tutti coloro che sono coinvolti nella gestione aziendale: dai titolari delle PMI, a tutti coloro 
che hanno la responsabilità di organizzare e gestire l’azienda

CORSO RIMBORSATO

CONTENUTI.
• Le politiche di credito commerciale e il loro impatto economico-finanziario, quadro generale.
• Il ruolo del credit manager.
• L`incidenza del credito su tesoreria, redditività, vendite e capacità di sviluppo.
• Il rapporto con le banche: come gestire l’effetto perverso degli insoluti: alcuni suggerimenti pratici
• La Centrale dei Rischi: come vengono segnalati l’insoluti o i ritardi sui incassi da parte delle banche
• La gestione della finanza aziendale e la gestione del rischio del credito:
• Il credito e la sua rilevanza fiscale e gli strumenti finanziari per la gestione del credito.
• Come calcolare i giorni medi di incasso e di pagamento: rotazione crediti e debiti
• La gestione preventiva ed ordinaria del credito:
• La gestione preventiva del credito e la gestione del rischio cliente, l`affidamento alla clientela, 

reperimento delle informazioni commerciali e valutazione dei dati, le varie forme di garanzia, il 
credito da concedere ai clienti.

• L`analisi di bilancio: gli indici più significativi da analizzare e controllare
• Gli strumenti di pagamento la gestione ordinaria del credito.
• La cessione del credito e accollo del debito
• Il sollecito amministrativo, modalità e strategie
• Novità legislative.


